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| stirker profftheren. Angesichis der Tatisghe, diass wiel Gold und Zeit

|

Arbeiten Sie
konsequent
an lhren
Messeerfolgen!

Over Schumacher Verkaufstrainer und Fweifacher Fachbuchautar
aus Lingan, gibe aniisslich der Business Plus exdrlusiy fir abe Zeitung
wWinhchafisecho Tgos wie Se als Auiirelier von der Metse noch

fir die Mocoediledhigung mveshior? ward, siheinen manohe Ausstel
fer itre BeTeiligung vavrangig unter S8 m olympischen Gedanken
L Dabei sein 158 aledd® my sebien, Damit I Messeaufiit AEht
Geld kostet, fondern awdh Geld drngt, émpfiehit dor 38-afripe
faigende Punkte zu berucksichtigen;
Setren Sie vorab klare Tiele!

Welche Ziele wollen Sie sigentiich durch inre Messebeteiligung
erreichen ? Ab wann hat wch far Eindaer geashat? Wollen S5 worran-
g eue Kunden oder bestelbende Evnden und fr image pllepen?

Laden Sie rechitreitig thre Helgruppe einl
Wizsen thre fdunsch-JKunden, dass Sie suff disser Megse stnd? MIT
welchem Anrelr kénnan Sie diete fur Messo lacken P Was wallen
efqentlich die Beswcher und wis kdnnen Sie daraus fdr sich Kapital
schlagen? Was kdnnen Se dun, wm dioh kiar und nackhaltlg von
Lhren Mithewesbern suf der Meoe J8FuaFen, vo dass B (0 besier
Erinnenung blerben?

Setzen Sie kiare Richtlinien fir das Standpersonall
Wer hat welthe Aulgabe? Wer &1 dafdr verantwartiich, dats Expo-
nate funktianieren, Proben ausliegen, Verpflagumgsnachschul ol
und derglechen® Wie lange salite Bdcharans sln Gesprdch dauern 7
Wyiaill jeder, wann sedme Arbeitureidien, Verretungazeiten wid Pau-
sent sirnd Wil jecler oles er varrangrg et Besuchern und adohe mit

Kalisgen recen maill?
Trainderan Ske kaneguent da Standperionall

Wie sollen Boswchw angesprochen bew. begratt werden! Naih |
welchem Syrtem solion welohe Fragen gestellt werden? Wie solfen |
wirkche Daten erfat wenden? Wie kann toh thr Personal wertichde.
zend, freumaiich wnd professionell vavhalten? Wie soill mit Elnasin-

dan und Vorhehalten umpegangen wergen?

Rereiten Sie die Messs bonseguent nach!
Wias it gud gelsufen? W venlief seblecht? Was bianen e davaus
fifr ihvre ndchete Messebetailigurng kenen” Wer bimmert tioh
ergenilich um die Nachverfolpung der Gesprachsergelaine?
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H'hrmﬂl ain paar Beisplelformulierungen:

Lt sehe, Sie echauen sich perade dag Produkt X7 an. Wie denken
She dardbar?®, , Mal angemammen, He wirden & nehmen. Wi
smaste sein, damit Sie sagen kdnoen: Ja, der Kaut bat sich wirkiich
gelohnt?®, , Gerne schicke ich lhaen in Angebot. Wann ol ich e1
P aul Wiedervoria g epen?

Damait Sie sehmel und edndach an die Kundendaten kommen,
tacschen Sie bithe pu Beging dve Vistlenkarten aus, Wenn Sie sich
vorstedlen mit L ich bin Vorname Mie %, und dabed e Vig'terdkar
e Aherrsichan, geben automatisch fehan wiale thre Karte heraus,
Urnd wenn pichs, dann sagen S Dard ieh bitte thre auch haben =
Sehawen Sie gioh die Kante kurz an - und stecken diess niche glaikch
unbepelen wep. Viellskht geben toh sohon darsur weiters

4 Anknipfungupunkie,

Korakt: Oliver Schumacher, Telefan 0591-6108416,
werkaufpresultate de,




