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Nutzen Sie Schiitten konsequent als Verkaufshilfen

Wir publizieren an dieser
Stelle Leser-Fragen zum
Thema Verkauf 'm Salon,
die Verkaufstrainer 0 li-
ver Schumac her exklusiv
‘ beantwo rtet.

b Verdreter metnde, wir
Finnten mishilfe e Scluite anseren
Almerkaef gui steigern. Docle wie getze ich
e sodclie Schiiiee am besten ey ™™
Kuneden geben hiinfig recht blind durch den
Frizseursalon. Sie sehen sich von gch aus
niur sehr selten das Verkaufsregal an, um
etwas zu kiufen. Mit ciner Schiithe, also o
e spegiellen Aktionskorb, soll die Aufe
merksambet des Kunden auf ein besonde
res Angebot pelenks werden, um ihn 2 ei-
e bnpulskaul zu animieren. AuBerdem
sollen Kunden, die dess mit der Schime be-
warbene Produkt eh schon kaufen, davon
mehir kaufen.

Erfolgsregeln fiir den Schitten-
verkauf

U esrfiolgreich it der Schiitte arbeiten o
kidirmen, sollien Sie dicse Repeln beschien:
1 Stellen Sie die Schitte nich versteckt in
irgendleine Ecke, sondem miglichst in die
Pahe Threr Kasme, Sie darf dunchaus such
ein wienig demn Kunden im Wege stehen —
schliefich soll er jo darmuf aulfmerksm pe-

macht werden,

13 Hiiten Sie sich davor, Thre wertvoll
Schiigte mit Ramechartikeln (wie beigpiels-
s e Verkaufsprodukite fiir drej Eura)
o entwerten. bn die Schiitte gehtren gute
Produkie, die bai Thmen im Hause bereiis
jetzs shom gut lauden oder aber mit sehr
hoher Wahrschenlichkeit bai anderen Fri-
seuren aftraktive Absiitze realisieren.

13 Schiitte bedewtet, dass hier nicht vorsiche
tig und schiin ein paar Dischen platzien
werden, sondern dass disse mit dnem gu
ten Artikal wirklich vollgeschiitte sind.

10 Sorpen Sie dafii, dass der Inhali der
Sehiiese beispielsweise alle vier oder sechs
Wochen mit einem andaren Akrionsartikel
anizgetanscht wind, um dem Eanden jewsils
bei jedern Besuch mit einem anderen ver
leckenden Angebot 2u konfrontienen.

13 Achien Sie darsuf, doss es ein aufmerks
samkeitsstarkes Hinweizschild gike, das [he
ren Kunden auff diese Aksion sufmersam
macht umd ssinen Mehmwert verdeuilichi,
Bezispielsweise Mimm 2 und spar dobezit™
oder 33 90 mehr Inhalt zum gleichen
Preist® oder (Seati 17,99 Euro mor 12,949
Euwra?®, Solche Hinweisschikder in klziner
Ausfiihrung diifen auch an den Bedie-
nungspliitzen stehen,

3 Leben Siz diese Aktion, indem Siz mir
dem jeails akivellen Aktienmantikel auch
im Salon verstirkt arbeiten, so dass Thr

Koumde mit diesen Produkien bewusst in
Keemtakt koanmmi.

3 Weisen S Thre Kunden darmuf hin, dess
o5 spegicll jetzt cine tolle Aldfion mit diesem
Procukt gibe, Das heilit: Reden Sie mit dem
Faumilen iiber dissz lohnende Akticn!

Von Supermarkten lernen
Lernen Sie von den Supermiirktens Schag-
en Sie sich an, wie diese ilire Aktionen plt-
gieren und bewerben: Es dnd pewidmlich
immer gingipe und bekeamnte Artikel mit ir-
gendeinem tellen Vortail. Des gined viele
Endverbraucher pewalmt und darum wer-
den so mamehe solche Schndippehen such
be Thaen 2w schiizen wissen. Machen Sie
sich am besten einen Plan, welche Artiked
Sie pegiele in den niichsten Monagen mihil-
fi esiner Schiitte verstiickt abverkanban wol-
len. Fidhren Sie aine Satisik, sodass Sie e
nau wigsen, welche Artikel bei Thoen Ren-
ner” upkd welche | Penver® sind. Arbeiten
Sie an dieser Liste iiber die nichsten Mona-
e und fahre, sodess Sia ingendwannm mit
hischster Wahrscheinlichkeit Thren Eumden
nur noch Rermer™ ambricten.

Oliver Schumacber 15 Verkaulzimimer,
Fachbuchautor und Berater fiir bessera
Verkaufmesuliaee, Kontakn: wwwver-
kaufsremliate.de bea Tel, 0591 /
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